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CRECI e Sebrae promovem o Dia Especial
dos Corretores no Maceio Shopping

o dia 24 de agosto, em parceria com 0
: e Sebrae, o CRECI-AL realizou o "Dia Especial
& SERGIO CABRAL | dgs Corretores , ho Macei6 Shopplr}g. (0]
e ] evento foi planejado para promover o crescimento e a
L evolucdo da categoria, celebrando os 64 anos da
o BEZ N profissao no Brasil, cuja regulamentacéo foi

estabelecida em 27 de agosto de 1962. Com
conteudos voltados ao aprimoramento profissional e
estratégias para potencializar as vendas, o workshop
foi ministrado por Fabiana Faria e pelo Prof. Nailor
Marques Jr.

O presidente do CRECI-AL, Sergio Cabral, agradeceu
a presenga dos cerca de 550 corretores e o empenho
de todos na realizagéo do evento, destacando o
trabalho da diretora Meire Bezerra. "A qualificagdo e
0s avangos alcangados pela nossa categoria séo
motivo de orgulho. Atualmente, esta é a terceira
profissdo mais procurada no pais", afirmou. Também
marcaram presenga os diretores Edilson Brasileiro,
Tales Cardoso, Benjamim de Bricio, Fernando Oiticica,
César Passaro, Carlos Aimeida e Carlos Dias, além
de conselheiros, delegados da instituicdo e o diretor
do Cofeci, Vilmar Pinto. Ao final, a diretoria realizou o
sorteio de 44 brindes.

Conselho realiza workshop sobre Crédito Imobiliario Santander

A qualificagao dos corretores, promovida pelo CRECI-AL no dia 24 S = - - P
de agosto, ocorreu por meio de um workshop focado em dar um "up”  \§) . = J—
nas vendas e dominar novas opgdes de crédito imobiliario. O evento ‘
foi exclusivo sobre o Crédito Imobiliario Santander e conduzido por
Cristianne Calheiros, gerente geral do banco, que ofereceu uma
oportunidade perfeita para tirar dividas e mostrar como a instituicao
pode ser a maior aliada do corretor na hora de impulsionar seus
negocios.

A gerente abordou desde a analise de crédito até o
acompanhamento de propostas, garantindo que os corretores
tenham total seguranga ao oferecer a melhor opgéo aos seus
clientes, além de detalhar documentacgé&o, prazos e condi¢cdes que
fazem a diferenca na hora do fechamento da venda.
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